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中山多家企业传来捷报：营收利润双提升，订单投资双增长

采写采写//本报记者本报记者 柯颂柯颂 何腾江何腾江

在不久前举办的中国进出口商品交
易会（以下简称“广交会”）上，樱雪厨电在
品牌展馆上展出了旗下的主力系列燃气
热水器、壁挂炉、吸油烟机和燃气灶等厨
电产品，在实现“碳中和”的创新产品开发
上全面发力，以进一步开拓海外市场。

樱雪厨电为全球客商带来了高端化、
智能化的厨房电器以及一整套完善的厨
房解决方案，充分展示樱雪生产研发能力
和品牌理念。

“在宏观经济回暖、技术快速演变以
及消费需求迭代等因素的叠加影响下，樱
雪厨电企业 2023年前三季度经营情况平
稳，凭借健康稳定的经营基础和抗风险韧
性，从策略、产品、渠道多维度着手，整体
业绩保持稳健发展的势头。”樱雪集团董
事长李荣坤介绍，樱雪厨电企业非常注重
技术创新和研发能力的提升，拥有一支由
百余名专业技术人员组成的研发团队，不
断探索和研发新的厨房电器技术和产品。

同时，樱雪以“质量是品牌的生命”为
经营理念，重点关注产品的品质和性能。
截至目前，樱雪厨电企业已累计获得了
100多项专利技术，为企业的核心竞争力
提供了有力保障。

李荣坤还透露，为吸引大湾区优秀人
才，去年4月樱雪筹集资金3亿元，用于新
建樱雪集团总部大楼和集成灶、洗碗机、
净水器等新兴品类的全自动化生产车间，
2024年年底全面进驻使用，实现全面提升
品质高端化、智能化，二次创业再出发。

位于翠亨新区的广东明阳电气股份

有限公司今年前三季度营收净利双高涨，
其中净利润超 3亿元，同比大增近九成，
再一次实现业绩大步跨越。其中，公司营
业收入、归属于上市公司股东的净利润分
别为 33.03 亿元和 3.19 亿元，双双超越
2022年全年的 32.36亿元和 2.65亿元，再
次刷新最好成绩。

该公司相关负责人表示，业绩高增的
背后，是明阳电气在市场布局、客户服务、
产品创新等方面的长期深耕。

作为新能源电气装备领军企业，明阳
电气高度重视研发创新，核心技术研发、
应用也在多领域保持领先地位。其研发团
队覆盖了电气、发配电、自动化、机械、机
电、电力系统、交通信息、测控技术、数控
技术等多个专业领域，形成了专业齐全、
产学研结合的人才体系，加速推动智能化
升级和数字经济应用。

截至2022年底，公司拥有168名研发
人员，占员工总数的比例约十分之一。现
公司建有省级工程技术研究中心，研发试
验室获国家CNAS认可。凭借扎实的技术
储备和敏锐的市场判断，明阳电气更前瞻
性部署高电压、大容量系列产品的研发，
迭代出更高电压、更大容量、更为环保的
产品体系。

在研发体系方面，明阳电气的成套设
备、变压器、箱变等多个研发体系协同合
作，共同攻坚克难。公开资料显示，截至招
股说明书签署之日公司共拥有专利 209
项，其中发明专利19项，覆盖海上风电、光
伏、轨道交通等公司全部类别产品领域。

随着厨电行业渠道碎片化、多元化、
细分化的发展趋势，下沉渠道已成为家电
的主要销售渠道之一。记者了解到，以京
东专卖店、天猫优品、苏宁零售云为代表
的下沉门店快速扩张，三家品牌合计门店
总数超过 3万家，这对家电行业产生重要
影响。

“加速渠道下沉战略，是厨电品牌现
阶段为迎接更多元化的市场竞争所作出
的改变。”李荣坤提出“拥抱京东下沉渠
道，寻找业绩新增长”的战略发展方向，借
助京东专卖店零售渠道的终端网点，加速
在三至六线城市的渗透，推动渠道下沉发
展，挖掘新市场增量。

同时，樱雪以高性价比的专供产品，
更专业的营销工具和服务体系、团队组
织，支持樱雪新零售代运营业务，精准把
控市场，锚定战略目标。“我们将新增全国
零售网点 3000家，力争实现销售同比增
长15%，利润同比增长10%。”李荣坤说。

“第四季度要冲刺全年目标，我们对于

现有客户的项目开发进度及返单的可能
性，作进一步的分类整理，对于客户展开相
对精准的冲刺服务。”邵庆辉介绍，该公司
将围绕参与“双11”活动的客户，梳理供应
链计划，配合材料的提前准备及生产计划
的适时调节，确保产品质量如期交付。

根据已经披露的数据可以看到，明阳
电气今年前三季度的数据已经超过去年
全年的营收额。随着产品体系不断丰富和
多元化市场需求的增长，明阳电气的营收
规模、盈利能力等都实现了快速增长。

对于今后的市场规模方面，业内人士
解读称，除了风电、光伏发电端已经打开
的风口，智能电气头部企业同样将在多个
领域迎来新的需求增量。而明阳电气近年
来追风“出海”，产品出口至德国、菲律宾、
马来西亚、越南、保加利亚等 30多个国家
和地区，受到海内外客户的高度认可。海
上和海外市场的双轮驱动，新能源和新基
建的双赛道空间，都为明阳电气的可持续
发展开辟了广阔未来。
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产品研发和人才培养“砸”出亮眼成绩单

冲刺全年目标，开辟企业广阔未来

镇街助力将“营商环境”变成“赢商环境”
今年以来，横栏镇进一步完善企业服

务工作机制，镇村领导分片包干，对辖区
内规上企业开展“全覆盖”走访，为企业送
政策、送服务、解难题，“一企一册”全方位
服务企业发展。

横栏镇相关负责人表示，政府积极在
企业之间搭好供需对接“桥梁”，促进产业
链上下游协同合作、共赢发展。今年前三
季度，全镇工业增加值同比增长 8.3%，比
上半年提高 2.2个百分点。全镇规模以上
工业增加值同比增长 6.7%，拉动GDP1.3
个百分点。

在服务好现有的企业外，中山各个镇
街持续发力，在招商引资，推动项目落地
的过程中，始终发挥“店小二”的精神，努
力将“营商环境”变成“赢商环境”，为中山
经济高质量发展贡献力量。

翠亨新区经济部门提供的材料显示：

截至目前，新区已成功签约落地中国黄金
珠宝文化创意园、傲雷集团总部及研发基
地项目、新益昌半导体智能装备制造基
地、新盛世-以色列新一代信息技术工业
基地等 35个项目，合计总投资额 129.69
亿元。其中，已落地项目中制造业项目 22
个，投资额105.1亿元。

今年以来，翠亨新区密集举办各类推
介活动，深度推动“深中协作”，累计成功举
办和参与活动20余场，其中在3月16日举
办的深中产业投资交流会上，推出即时化、
场景化、数据化“翠亨新区投资平台”，实现
企业足不出户看翠亨新区。在6月28日成功
举办的深圳·中山联合招商大会暨宝安九围
国际总部·翠亨深中合作产业园推介会上，
深圳市宝安区与中山市翠亨新区签订两地
高质量融合发展框架协议，推动宝安与新区
两地产城融合发展。

▶洛丝特电子车间
人不多，订单却满满。
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▲明阳海上风电明阳海上风电。。（（资料图片资料图片））

“明阳电气前9个月实现净利润3.19亿元，

同比增长88.66%，目前正在冲刺年度任务，预计

今年全年成绩都会很亮眼。”“洛丝特电子今年的

经营目标比去年增长40％，目前订单暴涨，估计

今年2个月内还会持续增加，接下来要增资扩

产。”……11月2日，在中山市企业家大会结束

后，记者走访多家企业获悉，中山正从“营商”向

“赢商”跨越，企业普遍信心倍增，经营向好，全力

冲刺年度目标，力促中山经济高质量发展。


