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■亮点 ：打造智能锁具产业集聚区11

5月 16日，小榄镇绩东

二智能锁产业基地“工改”项

目三期封顶。该镇绩东二社

区分别与智能锁具、低空经

济企业等签约，共同打造“智

能锁制造+新兴产业”集聚

区，为推动高质量发展注入

新动能。

见习记者 李颖奇 通讯员 蔡焯浩

“我们在深圳积累多年的厂房运营经
验，也积累了一定的行业资源。一旦得知深
圳企业有增资扩产的需求，我们将积极为
他们推荐中山项目，目前已有超过半数的
意向企业来自深圳。”中山市粤深置业投资
有限公司总经理曾耀东表示，作为项目运
营方，在企业招引过程中会着重为产业链
招引配套企业。三期项目计划引入激光切
割企业，为五金产业提供配套服务和支持。

深圳汽航院正是运营方在深圳引进的
意向合作企业之一。仪式上，绩东二社区与

深圳汽航院等企业签订合作协议，将以三
期项目为平台，布局低空经济产业。

深圳汽航院院长张瑞锋表示，中山区
位优势明显，在此布局无人机产业，能够有
效汇聚广州、深圳、珠海等地的优势资源，
加速产业研发到成果转化的过程。后续，将
探讨合作在产业园楼顶建设低空无人机停
机坪等基础设施，以便为无人机提供充放
电服务，将控制数据接入至系统平台，实现
无人机的实时控制与研究开发，推动低空
经济产业的创新发展。

■亮点 ：构建低空经济产业新平台22

小榄镇绩东二智能锁产业基地项目三期封顶

解“锁”产业空间 放“飞”发展势能

位于小榄镇绩东二盛裕路 1号的智
能锁产业基地三期顺利封顶。据悉，该项
目规划用地 78.7亩，总建设面积约 20万
平方米，项目投资 4.7亿元，计划引入规
上企业约40家，创造就业岗位8000多个。

在距离三期项目约 1公里外，绩东
二智能锁具产业基地二期项目已建立起
一套完善的村企合作“工改”模式，目前
已吸引了约45家企业入驻。

“三期项目将继续沿用村企合作模
式，着重发展智能锁制造、智能装备及

制造等产业，构建一个产业集聚高地，
进一步推动产业升级和发展。”绩东二
社区股联社副社长、工业公司董事长张
全辉表示。

“进驻二期项目后，我们可以增设大
型设备，整体形象也得到了显著提升。”羽
伦电机有限公司总经理张彦超表示，得
益于成熟产业链配套和平台支撑，公司
今年一季度企业产值实现了40%的增长。

“后续将考虑把其他工厂也搬到这里，进
一步拓展业务并提升企业整体竞争力。”

▶一系列“工改”项目既为当地传统
优势产业拓展空间，更从深圳等地成功
引入一批新兴产业。 通讯员供图

■为农户提供饲料鱼苗优质货源
上午 10点，到达优配养殖基地时，工

人们正在向鱼塘投料。鱼饲料落到水面的
瞬间，一群群鱼儿拥挤在一块，争先恐后
抢食。鱼儿所食用的饲料，正是梁少文团
队研发的配方。因采用“公司+农户+合作
社”的合作模式，这些饲料不仅供自家鱼
塘使用，还提供给公司合作的农户。

对于水产养殖而言，饲料和鱼苗成本
投入是大头，而“公司+农户+合作社”这一
模式，刚好能解决这一问题。“借助公司力
量，能链接水产养殖全产业链资源，使得
农户的养殖成本更加稳定可控。”梁少文
介绍，公司成立之初就聚集了营养、疫病
等方面的水产专家，他们以塘头实验的方
式研究出适合脆肉罗非鱼的饲料，并委托

湖北一家饲料上市公司定制化批量生产。
养成的鱼品质更加稳定，饲料成本也

更加可控，这是定制化饲料带来的最显著
成果。梁少文以饲料配方中最重要的蚕豆
举例，为了稳定供应饲料，他们通常会委
托饲料公司一次性存储 5000吨到 8000吨
蚕豆，以此应对原料价格的上涨。此外，因
为饲料配方是团队定制化研发，并且可以
根据鱼儿的生长状态及时调整，能使得脆
肉罗非鱼的品质更加稳定。

■订单式生产破农户“盲养”弊病
“跟随市场价格变动，盲目追求市场

上价格较高的产品种养，是整个传统农业
的弊病，水产养殖亦是如此。”梁少文坦
言，农户看到今年四大家鱼价格好，就大

规模养四大家鱼，明年黑鱼价格好就改养
黑鱼，很有可能造成市场过剩，费力却卖
不出好价钱。

为破解这一弊病，优配公司从一开
始，就实行订单式生产，统管统销避免农
户养殖过剩。公司找订单，合作社联结农
户稳定生产，从某种意义上来说，三者联
合让各方都实现了利益最大化。记者了解
到，目前优配公司的销售方式主要分为两
种：活鱼销售和冻品加工。其中，活鱼销售
部分占据 6成，主要依靠每年与大型工厂
合作，工厂通过下订单的方式，使得优配
公司旗下的农户按需生产。剩下 4成的冻
品加工模式，则相对机动灵活，可根据市
场行情变化及时做出调整。

“有固定合作的养殖户，公司才相信
你能完成订单生产，而有了固定的订单，
才能让养殖户心安，这是双方互相奔赴的
勇气。”梁少文笑着说，目前，“公司+农户+
合作社”模式带动了近 100户农户加入养
殖行列，其中长期合作农户 40户，养殖面
积达2000亩，预计年产脆肉罗非鱼约1500
万斤。

■生产环节成本减少，企业养殖户获
双赢

“成本减少了，收入增加了。”与梁少
文合作了 3年多来，养殖户阿森愈发感受
到这一模式的好处。以往，阿森以养殖普
通的罗非鱼为主，市场价格始终上不去，
每年都徘徊在5元/斤左右，后来跟着梁少
文学习技术，养殖脆肉罗非鱼之后，价格

一路飙升至 12元/斤左右。除了“身价”翻
倍上涨之外，因与笋壳鱼或罗氏沼虾混
养，致使单个鱼塘产量大幅增加，也让农
户实现了效益倍增。

成本的减少还远不止于此，梁少文提
及跟他们合作的不少农户，都曾遇到过分
批刮塘损耗的问题。传统水产养殖，养殖
户养鱼主要通过渔中收购，但对于散养户
而言，并不是每次都能一次性将整塘鱼卖
出。“按 10亩塘 5万斤鱼计算，一般要刮塘
两三次。”梁少文表示，以脆肉鲩为例，每
次刮塘鱼儿除了会受惊掉秤减重之外，通
常还会造成一定数量的死亡损耗。此外，
每次刮鱼的人工，每人工钱150元到200元
左右，也是一笔不小的开支。

2023 年，优配公司年产值已经上亿
元。“产值逐年走高，但酒香也怕巷子深。”
梁少文透露，经他们调研发现，就市场前
景占有量而言，脆肉罗非鱼不比脆肉鲩
差，但是市场价格却低了不少，究其原因
还是受众对脆肉罗非鱼了解比较少。但要
使脆肉罗非鱼和脆肉鲩一样出名，梁少文
认为还有一段路要走，需要各方力量的大
力支持。

现在，在“公司+农户+合作社”的合作
模式上，梁少文给优配公司的定位不再是
一家农业公司，而是一家科技公司。“后续
还将引入金融力量，更加方便养殖户资金
流转，也计划进一步探索建立数字化平
台，让产业链上下游全链条各个环节实现
数字化闭环管理。”提到上述计划时，梁少
文充满信心。

不再“盲养”共享“鱼香”
阜沙镇一“公司+农户+合作社”的养殖模式，消除水产养殖农户信息差，实现企业农民双赢

连日的阴雨天过去，天空终于放晴。5月10日一早，广东优配供应链管

理有限公司（以下简称“优配公司”）负责人梁少文像往常一样，开车来到阜

沙镇阜沙村优配养殖基地。在基地走上一圈发现鱼塘没有异常之后，他才

安心在鱼塘边的办公室坐下。

梁少文是优配公司和阜沙镇阜翔脆肉罗非鱼养殖专业合作社的负责

人，是中山“英才计划”农业农村领域首批特聘人才，获评过“全国农业农

村劳动模范”。梁少文扎根阜沙搞养殖，为阜沙镇水产养殖注入了新活力。

他以“公司+农户+合作社”的合作模式，全面打通脆肉罗非鱼上下游产业链

条，破解传统水产养殖农户信息不对称短板，实现了企业增效、农民增收的

双赢格局。

本报记者 陈雪琴


